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OPAIS un afio de innovacidn, de retos, de esfuerzo...
ion interinstitucional y de trabajo en equipo....

iS confirmo que es la entidad colombiana que integra
erzos publico-privados en beneficio de la
nicro y pequefia empresa del pais.

| apoyo de ustedes, nuestros valiosos aliados, que con-
‘orman el engranaje institucional.

Por estos motivos

ea una Feliz Navidad y los invita a que en el 2012
nos trabajando por nuestros empresarios,
por Colombia

, Propais

por lo nuestro....




Avances en la Implementacion
de Grupos de Ahorro y Credito Local

En el marco del convenio suscrito entre PROPAIS v Bancoldex — Banca de las Oportunidades-
actuando como administrador de los recursos del programa de inversion Banca de las Opor-
tunidades, con el apoyo de la Red Unidos, firmade el pasado mes de mayo, a noviembre de
2011 se conformaron 181 Grupos de Ahorro y Crédito Local, en los departamentos de Bolivar,
Atlantico y Cesar. De estos a la fecha se reportan conformados 157, de los cuales 117 estan
operando.

Mediante el programa se busca la incorporacion
efectiva de los hogares en pobreza extrema vy los
desplazados por la viclencia a las redes sociales
del Estado, contribuyendo a la superacion de su
-:::ndl-:u.’m a través de la integracidn de la oferta

amilia, el acompafamiento familiar
| srgnte a |a oferta de




Balance de conformacion de Grupos

GACL GACL % GACL %
DPTO MUNICFIO CONFORMADOS | META | META | OPERANDO | OPERACION
hALANMBD 5 id ST 4 Bl
Atlantico ;it:ﬂ:ﬂ — 5 10 50% s 400%
VARELA 1 5 205 1 100%
Subtotal Atldntico 11 25 A44% F B4%
PAILITA o 8 1135 [ 67%
Cesar COFREY 9 a 113% b | 100
CHIRIGLAMNA 2 4 Ri% ] 1005,
Subtotal Casar 20 20 100% 17 B5%
SAN JACINTO 13 5 2a0% i I1%
MSHATES 5 i 1255 L 100,
EL CARMEMN DE
Bolivar BOLIWAR 4 4 100% Z 20%
&N DE
3 i T5% i} 0%
NEPOMUCEND
CARTAGEMA 101 100 101% a8z Bl%
Subtotal Bolivar 126 117 108% a3 T4%
TOTAL 157 162 | 96,9% 117 Th%
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ala pnblacmn vulnerable

Con la finalidad de unir esfuerzos y actividades en
favar de la poblacidn vulnerable en Colombia,
PROPA[S ~Corporacién para el Desarrollo de las Micro-
empresas- y la Organizacion Internacional para las
Migraciones en Colombia [(OIM), firmaron un
convenio de cooperacion,

El acuerdo, suscrito por la gerente de PROPAIS, Maria
Lucia Castrillon Simmonds, y el jefe de Mision de OIM,
Marcelo Pisani, contempla que las dos entidades
tomaran como referente los programas que cada una
desarrolla para implementar actividades que fortalez-
can el desarmollo de las iniciativas empresariales de las
personas victimas de |a violencia en Colombia como
desplazados, reinsertados de guerrillas v autodefen-
535, entre otros.

Una de las primeras actividades que se lleva a cabo
para esta poblacion fue una Rueda Social, enmarcada
en el programa Compre Colombiano del Ministerio de
Comercio, Industria vy Turismo y que viene
desarrollando PROPAIS.

La Rueda Social reund a personas en condicién de
desplazados o reinsertados, para que empiecen a
desarrollar medios que les permitan efectuar nego-

cios v, de esta manera, mejorar su condicidn
social y economica,

Segln la gerente de Propais, la idea es tomar
como referente el programa Compre Colom-
blano para brindar a esta poblacién un maroo
institucional y empresarial para que puedan
establecer contactos y posibilitar negocios

El convenio busca abarcar la totalidad del terri-
torie nacional, en especial las dreas que actual-
mente esta trabajando la OIM a traves de su
programa Paz y Vida.



Compre Colombiano una gran oportunidad
para la micro y pequena empresa

“Compre Celombiano®, iniciativa del Ministerio
de Comercio, Industria ¥ Turlsmo, desarrollada
por PROPAIS, permitit, mediante la realizacion
de eventos comerciales y actividades de promo-
cidn como las tomas a centros comerciales v
hoteles, que los empresarios de la micro vy
piequefia empresa tuvieran un espaclo para esta-
blecer relaciones comerciales y dieran a conocer
sus productos.

Esta estrategia, que se inicio en junio del
presente afo, llevd a cabo once eventos comer-
ciales (Macrorruedas v Ruedas de Negocias) en
las ciudades de Bogotd, Pereira, Bucaramanga,
Cartagena, Clcuta, Cali, Duitama, Pasto, Medel-
lin ¥ Barranquilla.

Maria Lucia Castrillon Simmonds, gerente de
PROPAIS, reitera que este programa permite que
las grandes empresas l(aliados estratégicos —
compradores) y los empresarios de las micro y
pequelias empresas (vendedores) tengan un
espacio de encuentro, en el cual las grandes
empresas y superficies conocen la calidad de los
productas v la competitividad de este sector; v

los empresarios pueden “acceder” a las grandes
empresas v dar a conocer su trabajo.

En términos generales, a estos encuentros de
negocios asistieron mas de 2.000 Mipyme vend-
edoras y 553 compradores, ademas fueron el
escenario ideal para desarrollar otras activi-
dades como exhibiciones empresariales, fomen-
tar la formalizacién empresarial v capacitar a los
empresarios sobre los términos que rigen la
contratacion estatal.




Estrategia para el acceso

de las Mip

me a las Compras Publicas

PROPAIS y el Ministerio de Comercio, Industria y
Turismo firmaron un convenio de cooperacion cuya
finalidad es desarrollar actividades orientadas a la
promocidn del acceso de las Mipyme a la contrata-
cion publica.

Para el desarrollo del mismo, se definid una estra-
tegia que incluye acciones de asistencia técnica,
promocién de los negocios (eventos) y elaboracién
de material de promocion dirigido a empresarios
del sector y a las entidades de apoyo al mismao.

Estas actividades se realizaron dentro del marco
del programa de Promocion del Mercado Interno,
el cual es liderado por el MCIT y desarrollado por
PROPAIS mediante la estrategia ~“Compre
Colombiano”, la cual busca promover el crecimien-
to y fortalecimiento de las Mipymes con base en el
aprovechamiento del mercado interno.

“Es importante facilitar espacios para que los
empresarios del sector conozcan que demandan
las empresas plblicas y cdmo son sus procesos de
contratacion a proveedores, particularmente a las
micro, pequeiias y medianas empresas”, asegura

Maria Lucia Castrillén Simmonds, Gerente de
Propais.

Aungue la reglamentacidn estd dada desde el
2009, continua la directiva, espacios como los que
s¢ generaron en el marco de las Macrorruedas
Compre Colombiano, permiten que los empresa-
rios conozcan de primera mano la informacion en
forma clara y precisa, pues todavia para el sector es
un mito la contratacidn con el Estado, ya sea por los
reguerimientos legales o porque desconocen gque
requieren estas empresas.




SINERGIA entre 10 entidades
beneficia a 30 empresarios de Casanare

"Con la asistencia y participacidn de mds 200 Empre-
sarios, se realizo el lanzamiento del Sistema Integral

de incubacion de Empresas de Cosanaore SINERGIA™

El pasado 30 de noviembre en el Auditorio Casa del
Educador de Yopal, se dio oficialmente el inicio a la
estrategia SINERGIA con el objetive de ofrecer servi-
cios especializados a emprendimientos de alto
potencial para el departamento de Casanare. Se
presentaron 30 empresarios beneficiarios, quienes
fueron seleccionados durante un proceso desarro-
llado bajo la modalidad de concurso e iniciativa
empresarial.

I[gualmente se contd con |a presencia de los Direchi-
vos v delegados de la Gobernaclén de Casanare,
Alcaldia de Yopal, Camara de Comercio de Casanare,
Fundacion Amanecer, Ecopetrol, Comfacasanare,
Instituta Financieras de Casanare [IFC), Unisangil,
Unitropico v SEMA Regional, entidades aliadas del
programa gue fijaron el compromiso de continuar
haciendo una SINERGIA para cumplir el abjetive de
crear futuro empresarial para el departamento con
ideas de negocio oportunas y pertinentes para el
desarrollo social y econdmico propios del siglo XXI.

Los beneficiarios de |a estrategia SIMERGIA accede-
ran a la asesoria para |a solicitud y registros sanita-

==

rios INVIMA, apoyo para el disefio de imagen corpo-
rativa, asesoria para la presentacion de provectos
empresariales a convocatorias, acompafamiento
para la implementacidon de manuales de procesos v
procedimientos, apoyo para la investigacion y desa-
rrollo de prototipos tecnoldgicos, realizacidn de
diagnosticos empresariales vy establecimiento de
planes de accidn.

Los beneficiarios iniciaran un proceso de capacita-
cidn continuo de & meses para alcanzar los resulta-
dos esperades junto con la participacion en ferias v
giras nacionales de emprendimiento que les permi-
tirdn exhibir sus productos v servicios para conver-
tirse finalmente en empresas de alto potencial para
Casanare.



Primera Rueda de negocios en

el Norte del Cauca

En el marco de la estrategia “Fortalecimiento
Microempresarial,” y con el objetivo de dinamizar
este sector economico de la region, Fundacidn
Propal v el 3ena Seccional Cauca, realizaron el 25 de
Moviembre en las instalaciones del Sena de Santan-
der de Qilichao, la primera rueda de negocios del
Morte del Cauca.

El Evento contd con la participacion de 43 unidades
productivas apoyadas por estas dos institucionas y
empresarios de la zona con el propdsito de posibili-
tar la comercializacion de los productos y servicios
desarrollados por estas microempresas.

“La estrategia busca consolidar relaciones comercia-
les entre los empresarios vy los proveedores de la
regidn con cada unidad productiva, con el propdsito
de que los empresarios encuentren oportunidades
de negocio, dentro de la zona, de manera que se
dinamice la economia de la regidn™ afirmd Lillana
Perea- coordinadora del programa de Generacidn
de Ingresos de la Fundacidon Propal.

En la rueda participaron microempresas formales
de los sectores de gastronomia, bisuteria, servicios,
textil confecciones e industrial, entre otros.

La meta es continuar realizando este tipo de even-
tos con el objeto de que los empresarios conozcan
el portafolio de servicios de las microempresas v a
su ve? reconoican la labor desempenada por este
grupo de trabajadores que han logrado mejorar su
calidad de vida con ingresos seguros y generando
empleo a su comunidad.




Micronoticias

PROPAIS informa gue el sefior Jaime
Ramirez Ospina de la empresa Indus-
trias Alimenticias TOSTAO en la ciudad
de Pereira fue el ganador del IPAD que
e sorted entre oferantes de sarvicios
empresariales y empresarios gue
participaron en el estudio sobre
“Oferta y demanda de servicios
empresarialres para micro y pequefas
empresas”,

Tal como se indico a traves de las diferentes comunicaciones, una vez concluido el proceso de
diligenciamiento de la respectiva encuesta, se asignd un numero aleatorio de 3 cifras. Este
numero jugd con los dltimos tres numeros del premio mayor de la loteria de la Cruz Roja del
martes 13 de diciembre (sin tener en cuenta la serie). El nimero ganador fue el 584,

PROPAIS agradecer a todos los empresarios, ejecutivos de empresa, oferentes de servicios
empresariales y demas personas que participaron en el estudio. El apoyo recibido es un
insumo valioso en nuestro propodsito y mision, asi como nos alienta a seguir trabajando para el
desarrollo del sector empresarial colombiano.
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